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Zpovéd’ odvazného podnikatele

Firma v roce , jedna”

Jedinou,, vyhodou" Ing. Holmana
z Bzence pifi rozjezdu viastni fir-
my byly znalosti, zkusenosti a pi-
le — dnes uz vi, Ze to stalo za to

»KdyZ jsem se pied ¢asem
rozhodl zalozit samostatnou
firmu pro Slechténi a seme-
narstvi okurek, védél jsem, ze
zase jednou ,nesu svou kuzi
na trh”. Nebylo to poprvé - a
nejspis ani ne naposledy.

Chci prosté dokazat, ze vysledky mé prace — starsi, nové i budouci
hybridni odridy okurek — ¢estné obstoji v mohutném pfivalu konkuren-
ce odrtd zahraniénich. Dale chci dokazat, ze i mala rodinna firma si
muze najit a udrzet ¢estné misto vedle velkych podniki a spole¢nosti.
A koneéné chci dokazat, Ze toho Ize dosahnout i dnes tak trochu ,staro-
maédnim” postupem: poctivosti, vytrvalou praci, peclivosti a celkovou
solidnosti vSeho jednani.

A jaké tedy byly mé ,staronové” zacatky? Vychozi podminky byly
dost Spatné, ale protoze jsem s tim pocital, podafilo se mi obratit to
k svému prospéchu.

Zacal jsem totiz sice s hlavou plnou zkuSenosti a napadu, ale s ruka-
ma prazdnyma. V3echny Slechtitelské materialy a odridy, na kterych
jsem 30 let pracoval, zlstaly ve viastnictvi statniho podniku, kde jsem
je vytvoril — nedostal jsem ani seminko! Je to presné podle zakona, i
kdyZ pravé na takovyto pfipad se dokenale hodf slova Romaina Rollan-
da, ze ,pfesné pravo je nékdy tim nejhorsim bezpravim”.

Ale viechno zlé je k nééemu dobré. Dlouha léta spolupracuiji se za-
hrani¢nimi Slechtiteli a vyzkumniky z celé fady zemi, takze jsem od nich
bez potizi ziskal mnozstvi nejriznéjSich novych odrid a jinych materia-
14. S témi jsem mohli nyni zacit pracovat nékdy i na vyssi drovni, nez ja-
ké jsem dosahl v dosavadnim statnim podniku. Rada dal$ich znamych
v nasi republice mi pak ve svych sklenicich pomohla s rozpracovanim
téchto materiald v dobé, kdy jsem jeSté nemohl pracovat ,na svem”.
A diky tomu v§emu jsem v letech 1992 a 1993 mohl v Bzenci zalozit do-
cela slusnou Slechtitelskou ,8kolku” s nékolika sty rozpracovanymi ma-
terialy. Mnohé z nich byly velice nadéjné. Od jara do podzimu jsme pak
s celou rodinou pilné okopavali, opylovali, sklizeli a vybirali, po¢asi nam
celkem pralo, takZe dnes uz mam tolik a tak kvalitnich materiald, ze za
nékolik malo let budu moci dat na trh zcela nové — a ne uz ,statni”,
nybrz mé vlastni — hybridni odridy okurek, kieré budou zase o néco
lepSi nez ty soucasné.

Ovsem i Slechténi néco stoji. | kdyz pracujeme sami, a zatim nema-
me k dispozici rizné technické vymozenosti moderni doby, zadarmo to
nejde. V. mém byvalém statnim podniku se ¢erpaly velmi vysoké statni
dotace, vétSinou pravé na Slechténi okurek. Ja ve svém programu s do-
tacemi pro jistotu nepocitam, jsem presvédcen, Ze si na Slechténi mu-
sim vydélat prodejem semen. Presto jsem o mensi ¢astku pozadal
(,bud dostane$ do ni, nebo po ni”, jak se fika), ovSem nakonec jsem
nedostal témérf nic. Beru to spiSe jako legraci: Kdyz si srovnam, co
jsem za ty dva roky ve Slechténi udélal, a kolik jsem na to ,Gfedné” do-
stal, toz jsem zcela bezkonkurenéné nejvice efektivnim Slechtitelskym
podnikem ve staté.

Moje zdroje pochazeji z vyroby, zpracovani a prodeje osiva okurek.
Vyroba a zpracovani osiva, s tim si celkem poradim. Po fficeti letech uz
Clovék néco umi a vi — vi i to, ze nahoda, pfiroda nebo lidé si nékdy pro-
sadi svou, i kdybyste se pokrajeli.

Ale vyrobit, to jesté neni prodat. V obchodnich vécech maji velké fir-
my ve srovnani s malymi nesmirné vyhody. Intenzivni propagace, Siro-
ky sortiment, z¢asti rizné slevy — co proti tomu mohu postavit ja? Ve-
fim, ze zase jen ty ,staromédni” vlastnosti: Punti¢karsky peclivé zpra-
covani a naprostou solidnost vSeho jednani. Stavim tedy na prodeji
pouze nékolika malo Spickovych odrad mého viastniho Slechténi, a to
ve Spickoveé kvalité osiva, v kvalité dané tim, ze délam jen a jen okurky
- a to uz 30 let. Inkrustace, kalibrace, prohfivani semen atd. — to vSe
zlepsuje kvalitu osiva nejen v laboratornich zkouskach, ale i pfimo na

zahradce ¢i na poli. Neni to néjaky zazrak, osivo, které neni takto upra-
veno, taky vyroste a taky da urodu (i kdyz mensi a horsi). Ale zahradka-
fi jsou lidé vS§imavi a ¢asto poznaji i malé rozdily. A tak tedy, kdo chce
prosté semeno okurek, muze je mit od celé fady firem. Ale ti, kdo se po
dase presvédéi o mimoradné kvalité HOLMANOVYCH OKUREK, bu-
dou se jich drzet, a mi tim umozni zlepsit a zdokonalit i 0o technické
strance Slechténi domacich odrud okurek.

Pred dvéma lety to byla myslenka, zamér, ktery mohl vypadat na prv-
ni pohled dost nejisté. S manzelkou, synem a dcerou jsme méli k dispo-
zici jen tfi predpoklady: chytré hlavy — které dokazou vymyslet nové veé-
ci a najit cesty k jejich realizaci, pilné ruce — které se neboji prace a do-
kazou tyhle napady uskutecriovat, a kone¢né odvazna srdce — kiera se
neboiji rizika a dodaji odvahu ,jit do toho”.

Dnes, na zavér druhého roku mé viastni nové Slechtitelské ¢innosti a
na prahu mé treti prodejni sezony, mohu fici, Zze se nam start podafil.
Nemame zdaleka vyhrano (a nikdy mit nebudeme), ale presvedgili
jsme se, ze jdeme spravnou cestou a ze svych cili mizeme dosah-
nout!” - Py Ing. B. HOLMAN,
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